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　「どうすれば裕福になれるのか？」あなたはそう考えたことがあるでしょうか？ 

　ほとんどの人は、どうしたら裕福になれるのかなどと真剣に考えることはありま
せん。せいぜい、宝くじが当たるとか、思いもかけないビッグチャンスがいつか転
がり込んでくるといった現実離れした夢をあてにしているくらいです。（そして、も
ちろんそんなことはまず起こりませんが…） 

　一方で、世の中には、人生のある時点でふと立ち止まり、持てる限りの知識を時
間と能力を使って、富を得ようと真剣に考え始める人もいます。これを読んでいる
あなたもきっとその一人でしょう。 

　しかし、「億万長者メーカー」あるいは「不都合な真実を教えてくれる先生」と
呼ばれるダン・ケネディはこう警告しています。 

　「富を築こうと真剣に考える一部の人であっても、ほとんどはエンジン全開で
ゴールまで突っ走ることはできない」と。なぜか？ 

　それは、私たちが小さい頃から潜在意識にプログラミングされてきた固定観念に
あります。固定観念は思っている以上に強力です。固定観念にはさまざまなものが
あり、正しいものもあれば間違っているものもあります。しかし、ことお金につい
ては、その多くが間違ったものであるとケネディは言います。 

　そして、その間違ったお金に関する考え方が、知らず知らずのうちに私たちの行
動にブレーキをかけ、富を築きたいとどんなに真剣に思っても、それを実現するこ
とができなくなるのです。 

　では、そのお金に関する間違った考え方とはどんなものでしょうか？このレポー
トでは、ダン・ケネディのセミナーや著書の中から、代表的な５つの間違いを解説
していきます。この５つの間違いを知り、それを修正することができれば、あなた
の富を築く能力は一気に引き上げられるようになるでしょう。さあ、準備はいいで
すか？ 
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　まず、最初の間違いです。それは、、、 

 

【間違い①】お金には限りがある 
　お金を引き寄せる際に最大の障害となるのは「お金には限りがある」という考え

方です。ほとんどの人は富というものをゼロサムゲーム、つまり、他人を犠牲にし
て大儲けするような類いのものだという先入観を持っています。例えばあなたが１
万円を手にした場合、誰かがその１万円を失ったことになる、というわけです。 
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ダン・ケネディ プロフィール： 

ダン・ケネディは、毎年100万人以上の中小企業、大企業のビジネスオー
ナーや起業家に影響を与え、世界一多くの億万長者を生みだしている。そ
んな彼のことを、アメリカで最も億万長者を生んだ人として、「億万長者
メーカー」と呼ぶ人もいれば、「21世紀のナポレオンヒル」と呼ぶ人も
いる。また、耳の痛い・あまり聞きたくないことでも、すべて包み隠さず
話してくれることから「不都合な真実を教えてくれる先生」とも呼ばれて
いる。 

■超一流のマーケティング・コンサルタント 
フォーチュン500社や名の通った企業などを多数育てた実績を持っている。その中には、数億円規模か
ら、数千億規模のクライアントまでいる。例えば、日本でも有名なニキビケア商品「プロアクティブ」を販
売しているガシーレンカー社。(最初のTVショッピングからダン・ケネディがブレーンとして加わっている)。
現在のコンサルティング料金は、1日最低128万円。コーチングプログラムは年間320万円と超高額。 

■トップのプロ講演家 
アメリカのトップのプロ講演者のひとり。これまでに、ブッシュ元大統領、マーガレットサッチャー元英国
首相、ジグ・ジグラーやブライアントレーシー、不動産王のドナルド・トランプ、世界No.1コーチ、アン
ソニー・ロビンズ、ロックバンドKISSのボーカル、ジーン・シモンズなどのスーパースターと共に講演した
経験を持っている。 

■世界21カ国8言語で読まれるベストセラー作家 
著書16冊以上(15冊は日本語にも翻訳されている)彼が出している多くのビジネス書は、「サクセス」誌や
「アントレプレナー」誌、「Inc.」誌の優良ビジネス書トップ100、「ビジネスウィーク」誌のベストセ
ラーリストなどで特集されている。 

■ダイレクト・レスポンス・マーケティングのエキスパート 
年に1度開催されるカンファレンスは、参加費が30万円以上にも関わらず、世界中から起業家が殺到。(こ
のカンファレンスへの参加人数は、1200人を超えるので、参加費の売上だけで3億6千万円にもなる。)ダ
ン・ケネディは、ダイレクト・レスポンス・マーケティング界のトップにいる人物。
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　しかし、この考え方に縛られている限りあなたのもとにお金が入ってくることは
ありません。なぜなら、限られたパイの中から、自分だけが多く取ろうとすること
に、人は罪悪感を感じてしまうからです。 

　想像してみてください。あなたがお金に困っている家の子どもだとします。その
家には本当に余裕がありません。家族はあなたの他に両親と兄弟が二人。食事の時
間には冷凍ピザが一枚。他には何もありませんが、あなたは空腹を我慢できません。
あなたがそのピザを切り分ける役目です。さて、どうしますか？ 

　どんなに自分の取り分を多くしたいとは思っていても、実際にはあなたはそんな
ことはしないでしょう。全員の取り分が公平になるように切り分けるはずですし、
もちろん人としてそうすべきです。自分の欲求を満たすために、他の人が空腹にな
るようなことはしないでしょう。 

　では、今度は、あなたがとても裕福な家の子どもだとします。食事のときには熱々
の大きなピザをはじめ、あふれんばかりの料理がテーブルに乗せられています。そ
ればかりか、冷蔵庫にも戸棚にも食べものがぎっしり詰まっています。あなたは空
腹でもっと料理を食べたいと思います。その時、あなたはたくさん食べることを躊
躇しますか？ 

　おそらく、しないでしょう。なぜなら、自分がどれだけ食べても、他の人に渡る
取り分が十分にあるからです。 

　では、お金はどうでしょうか？ 

　日銀が発表した2014年２月末現在の世の中に出回っているお金は204兆7,525億円
で過去最大でした。もちろん、円だけでです。海外も含めれば途方もない数字にな
ります。そして、その額は更に増え続けています。あなたがどれだけがんばっても、
そのお金を独り占めすることは無理、、、ですよね。海の水をすくうようなもので
す。 

　さて、それでもあなたはお金を稼ぐことを躊躇しますか？ 
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【間違い②】セールスは悪 

　あなたが富を築く上で、セールスのスキルは必須です。どんなに優れた商品やサー
ビスを持っていたとして、それをお客さんに買ってもらわなければ、お金に変換す
ることはできません。ところが、それだけ重要なスキルにもかかわらず、セールス
は多くの人に誤解され、そして嫌われる職業でもあります。なぜ、そんなことが起
こるのか？それは、これもまた私たちがプログラミングされてきた間違った固定観
念のひとつだからです。 

　例えばあなたは、家の玄関先に「セールスお断り」などといった標識を見たこと
はありませんか？こういった情報を小さい頃から見せられていれば、セールスは悪
いものだと思ってしまうのも、営業なんてやりたくないと思うのも無理はありませ
ん。 

　「セールスとは相手からお金を奪うものだ」と、売ることに罪悪感を覚えてしま
うのです。その罪悪感から頼まれもしないのにこちらから値引きしたりする人さえ
います。これは商品の価値を自ら下げている行為です。しかし、本当にセールスと
は相手からお金を奪う行為なのでしょうか？ 

　ダン・ケネディのクライアントで、全米のダイレクト・レスポンス・マーケティン
グ業界のカリスマと呼ばれるジェフ・ポールという人物がいます。彼は46億円以上
をたった一人で、自宅からパジャマ姿で売り上げてきたような人です。そんな彼も
昔は違いました。 

　ジェフがセミナーに参加した時、彼と家族は修道院の地下室に住んでいました。
クレジットカードの利用額は17万ドル（約1,700万円）にも達し、商売もうまく行か

ず破産寸前でした。ケネディでさえも手の施しようがないと思ったほどですが、彼
はクレジットカード５枚で金を工面し、ケネディのセミナーに参加しました。 

　費用は2,500ドル。日本円にすると25万円相当です。ケネディは彼のクレジット
カードの最後の利用可能額を使わせたのです。彼はなけなしの金を払い、血も出な
いほどの窮地に追い込まれました。 
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　しかし、彼はそのセミナーであるヒントを得たことで瞬く間に億万長者になって
いきました。もし、あの時ケネディが、彼からお金をもらう事を後ろめたく感じて
いたら、おそらく今のジェフはなかったでしょう。 

　ケネディは、「値段が高過ぎるのでは？とか、このお客さんは払う余裕がないの
では？と決めつけてセールスで二の足を踏んでしまう罪は極めて重い」と言いま
す。なぜなら、買うかどうかを決めるのはお客さんだからです。そして、その商品が
そのお客さんを救うかもしれないのです。 

　火災報知機を売りに行ったセールスマンが、その家には買う余裕がないと決めつ
けて売り込むのをやめた結果、数日後、その家が家事で全焼してしまったという実
話もあります。実際にはその家には火災報知器を買う余裕があったにもかかわら
ず…です。 

　つまり、あなたがすべきなのは、それがいい商品ならば、お客さんの役に立つと
思うなら、、、躊躇することなく売ることです。 

【間違い③】「良い考え」を持てば 

お金は引き寄せられる 

　「良い考えを持っていればお金は引き寄せられる」という言葉をあなたも今まで
に聞いたことがあるでしょう。しかし、臨床心理学博士の権威、マリア・ニームス
はこう言っています。 

　「”豊かさをポジティブにとらえていれば、自然と富が集まってくる”という法則
は、いかにももっともらしいが、事はそれほど単純ではない。お金が動くのは現実
の世界だ。精神の領域でただ想像したからといって、手に入るのではない。お金は
物理的領域にある。行動の見返りに手に入るのだ」 
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　お金というのは道義や道徳とは無関係に、中立な市場原理によって分配されるも
のです。あなたがどんなに善人であっても、ますます精神性を高めたとしても、そ
れでお金持ちになれるわけではありません。 

　自分は誠実で、勤勉に働き、お年寄りに親切で、ペットにも愛情を注いでいるか
ら富を得ることで報われるはずだと思っているとしたら、残念ながらあなたの人生
は失望で終わってしまうでしょう。 

　お金は良心など持ち合わせていません。ただの紙切れに特殊なインクで印刷され
ただけのものしかありません。お金はあなたが聖職者なのか風俗作家なのか知る由
もありません。 

　ただし、お金の動きにはある種の特徴があるのは事実です。例えば、お金は友達
の大勢いるところが好きなのです。１人きりでいたくないのです。お札は寂しがり
やです。嘘ではありません。孤独になると、どこかへ友達を捜しに行きます。最も
早く増殖できるところへやって来ます。乱脈経営で破綻したエンロンのような会社
を経営しろとは言いません。ただ、善良さがお金を引き寄せるとは考えない方が良
いでしょう。 

　断っておきますが、善良になるなと言っているわけではありません。善良である
べきです。しかし、それとお金とは直接関係がないということです。なので、お金
とはどういうものであり、どういうものではないのかという”本質”や、お金が持つ”

パワー”や、あるところから別のところへどのようにに動いていくのかをしっかり理

解する必要があるのです。 

【間違い④】好きなことをやっていれば 

お金は後からついてくる 

　「好きなことを情熱を持ってとことん追求すれば、お金は後からついてくる」と
いった類いの話も、私たちがよく耳にする言葉のひとつです。もちろん、そんなこ
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とがないわけではありませんが、それはとても稀なケースであるとケネディは言っ
ています。 

　富はビジネスから生まれるものです。そしてビジネスは、マーケットの要求に応
えるものであって、自分の喜びを得るためのものではありません。あなたの情熱や
楽しみに対するマーケットの需要はほとんどないと言っていいでしょう。 

　マーケットが求めているのは、病気の治療であったり、抱えている問題の解決で
あったり、欲求や願いを叶えるための商品やサービスです。なので、最小限の労力
と時間で、あふれるほどの富を得たいと本気で思っているなら、自分の能力を最大
限に発揮できるニーズを見つけ、それに応えることです。 

　これは、「好きなことをやってはいけない」という意味ではありません。好きな
ことをやるのはもちろんかまいませんが、それが市場の要求に応えるものでなけれ
ば、富を築くどころか、生きていくことさえもできなくなってしまうのです。 

　にもかかわらず、「好きなことをやっていればお金は後からついてくる」という
表面的な言葉だけがひとり歩きしているようです。 

　情熱のおもむくままにに目的や使命感に駆られて行動し、市場やそのニーズを考
えることなく富を引き寄せたいと願うだけでは戦略とは言えません。正しいビジネ
スの順序は、あくまでこうです。 

市場 → 市場のニーズ → 目的 → 情熱 → お金 

　「有望な、なるべく手つかずの市場を発見し、その市場が求めるものを見定める。
その市場の中に目的を見出し、市場の発展のために情熱を傾ける。その結果、富を
引き寄せることになる」とケネディは言いいます。 
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【間違い⑤】富と収入は同じもの 

　富を増やすにはどうすればいいか？ 

　このときにほとんどの人は、まず、いかにして今の収入を増やすかということに
フォーカスします。これを「現在預金」と言います。しかし、この預金はどれだけ
増やそうとも、使えばすぐになくなってしまいます。 

　一方、富を築く人は違う考え方をします。同じだけの労力と時間を使って価値や
資産を増やすことにフォーカスします。これを「未来預金」と言います。 

　収入はそのとき限りのものですが、価値や資産は一旦築けば長続きします。そこ

から継続的にお金が生み出されるからです。しかし、ほとんどの人は「いかに収入
を増やすか？」ばかりを考えて、価値や資産を増やそうとはしません。その結果、
いつまでたっても自転車操業から抜けだせないでいるのです。 

　ビジネスにおける「現在預金」は、その日や週、月の売上や利益、購入者数など
です。ほとんどの起業家はこれらを増やすための努力を毎日します。一方、「未来
預金」となるのは主に顧客リストです。 

　長期的に成功している起業家のほとんどは、この顧客リストを増やし、顧客との
信頼関係をきちんとつくることに時間もお金も労力もいといません。なぜなら、そ
うすることで、その顧客リストから将来的に継続してお金が生み出されるからです。
それだけではありません。安定した売上と利益は、精神的な安定や自由な時間をも
同時に生み出します。 

　その日にしたことが何であれ、「未来預金」残高が「現在預金」残高と同程度

か、それより多くなれば、富を生み出す力が始動し、やがてたくさん収穫できるよ
うになるというわけです。それどころか「未来預金」が桁違いに増えていくにつ
れ、安心感と自分は裕福だという思いが強くなり、その感覚がさらに富を引き寄せ
る好循環を生むことになるのだとケネディは言います。 
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潜在意識のプログラムを書き換える方法 

以上、このレポートではお金に関する間違った固定観念についてお話ししてきま
した。もしかしたら、あなたにも心当たりがあることがあったのではないでしょう
か？ 

この５つは私たちが小さいころから潜在意識にプログラミングされてきた固定観
念のほんの一例です。さらに、お金に関することだけではありません。私たちは、
他にも多くの固定観念に縛られています。その結果、どんなに富を築きたいと真剣
に思っても、それを実現するための行動にブレーキがかけられているのです。 

• なぜ、同じ知識を持っていても、成功する人と、そうでない人がいるのか？

• なぜ、同じノウハウを知っていても、成功する人とそうでない人がいるのか？

• なぜ、たくさんのビジネス本が出ているにもかかわらず、成功している人と、そ
うでない人がいるのか？

その理由が少しお分かりいただけたのではないでしょうか？ 

では、私たちが小さい頃から刷り込まれている間違った潜在意識のプログラムに
は他にどんなものがあるのか？ そして、どうすればその間違ったプログラムを正し
いプログラムに書き換え、アクセル全開で富を築くことができるのか？もしあなた
がその方法に興味があるなら、、、こちらの無料ビデオで知ることができます。 

↓↓↓ 

【無料ビデオ】間違った潜在意識のプログラムを書き換える方法

P.S. この無料ビデオは期間限定での公開です。なので、興味がある方は、見れなくな
る前に早めにチェックしておかれることをおすすめします。
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http://www.theresponse.jp/sp/KRM/vsl_mindcontrol_1701.php

